
ROLL:
Försäljningschefen i Skandinavien har en viktig 
roll i vårt företag och vi ställer stora krav på din 
vilja och förmåga att utveckla vår organisation vi-
dare i linje med företagets mål. 
Din huvudsakliga uppgift kommer att vara att 
coacha och utveckla säljarna genom sambesök, 
säljmöten, individuella avstämningar och säljträn-
ing. 
Du kommer att leda ett team med erfarna säljare 
vilket ställer krav på att du är trygg i dig själv och 
din roll samt att du är orädd att driva dig själv och 
andra. 
Du styr dina säljare genom tydliga mål, budget, 
aktivitetsplaner och uppföljning.

ERFARENHET/BAKGRUND:
Dina personliga egenskaper är det viktigaste, vi 
söker dig som är resultatorienterad, energisk, ny-
fiken, lyhörd och bra på att entusiasmera andra. 
Du måste ha erfarenhet av att coacha och utveck-
la säljare och du måste ha vana från uppsökande 
försäljning inom B2B.

ERBJUDANDET:
Smoke Free Systems erbjuder en spännande och 
utmanande roll med stort eget ansvar i ett företag 
med platt organisation och entreprenöriell före-
tagskultur.
Du kommer erbjudas fortbildning inom ledarskap, 
försäljning och marknad via vår egen säljakademi 
som drivs internationellt med deltagare från hela 
Europa.
Vi har en mycket expansiv framtidsplan och för 
rätt person finns också möjligheten till en inter-
nationell karriär. 

KÄNNS DETTA SOM DIN NÄSTA UTMANING?
Ansök via e-post till:
career (a) smokefreesystems.com

För mer information, vänligen kontakta:
Karl-Johan Lantz, Commercial Manager, 
+46 8 545 788 20

www.smokefreesystems.se

SKANDINAVISK FÖRSÄLJNINGSCHEF

LEDIG TJÄNST 

Smoke Free Systems är ett svenskt före-
tag, verksamt i 12 europeiska länder samt 
Japan. Vi har över 2000 företag som nöjda 
kunder och våra lösningar skyddar dagligen 
mer än 500 000 icke-rökare.

Under de senaste 20 åren har vi haft en 
stark tillväxt och vi har tydliga strategier för 
fortsatt expansion av vår verksamhet.

Vi har idag egna säljkontor i Skandinavien, 
Benelux, Tyskland, Polen och Japan. 

Just nu söker vi en Försäljningschef till 
Skandinavien.

Med basen på vårt säljkontor i Stockholm 
skall du driva och utveckla vår Skandinaviska 
försäljning med säljare stationerade i Stock-
holm, Göteborg, Oslo och Köpenhamn.


